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Total

MWh TaRTAM 411 197         235 384         42 033           37 723           16 536           -                 -                   

€/MWh TaRTAM

68,67             72,92             52,28             27,56             28,19             -                 -                   

Prix moyen Achats 58,06             58,06             58,06             57,52             57,14             57,25            

Gains/Pertes Maxi CA 4 362 916      3 499 142      242 862  -       1 129 903  -    478 844  -       -                 6 010 448         

                                                                         Direction Commerciale & Gestion de l’Energie

STRATEGIE TARTAM 2009
1. SITUATION ACTUELLE
	actualisée le 
	27/06/2007
	

	2009
	GWh
	€/MWh

	Portefeuille Achats Fermes total
	          2 859   
	        57,56   

	Portefeuille Achats Indexés
	               35   
	x

	Portefeuille Achats Fermes TARTAM
	2 476
	57,67


dont 383 GWh UEM/PSA non tartamés.

Rappel des valeurs contraignantes 
Coût mini Prod 2008 

57,12


Plafond marché estimé 2008 
57,40

Baseload future 2009 

52,50.

En résumé, le portefeuille 2009 est proche des plafonds production ou marché indicatifs et un marché encore bas et favorable à la reconduction des clients. La situation est ainsi bien meilleure que 2008.

Si, par hypothèse, le portefeuille 2009 est globalement identique au portefeuille 2007 reconduit, 90% des volumes seront revenus dans les conditions contractuelles, au plus tard, le 1er mars 2009 et 42% au 1er février. En conséquence  l’année 2009 peut être divisée en 3 parts inégales :

· Q1 : période d’ «hiver» tarifaire pendant laquelle le prix de l’énergie Tartam est de 58 à 80€ /MWh donc non compensée puisque supérieur au prix de revient.

· Q2 : facturés aux conditions contractuelles pour 90% des volumes.

· Q3-Q4 : facturés aux conditions contractuelles à 100%.

	date théorique sortie TRTAM
	date probable
	GWh
	cumul
	

	01/02/2009
	01/01/2009
	     111   
	     111   
	2,27%

	01/03/2009
	01/02/2009
	  1 964   
	  2 075   
	42,42%

	01/04/2009
	01/03/2009
	  2 287   
	  4 363   
	89,16%

	01/05/2009
	01/04/2009
	       17   
	  4 380   
	89,52%

	01/06/2009
	01/05/2009
	     241   
	  4 621   
	94,45%

	01/07/2009
	01/06/2009
	     232   
	  4 853   
	100,00%
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En conclusion, la fin de la période Tartam 2009 aboutira, quelles que soient les hypothèses de prix marché ou de coûts de production, à une non-demande de compensation.

2. OBJECTIFS 2009
Reconduire, voire augmenter, notre portefeuille client sans risque sur la compensation.

3. STRATEGIE SOURCING ADAPTEE
Sur 2009 il y a deux scenarii à envisager :

· Les clients ont la possibilité de sortir avant la fin des 2 ans TRTAM sans payer le reliquat de prime fixe : plus de 95% des clients seront alors sortis du TRTAM fin 2008 et il n’y aura donc pas de TRTAM 2009 et pas de demande de compensation sur 2009. Il faut alors continuer à sourcer de manière « traditionnelle » c’est à dire dès qu’un KAM signe un contrat.

· Les clients doivent s’acquitter du reliquat de prime fixe s’ils souhaitent sortir du TRTAM avant la fin des 2 ans : tous les clients resteront au TRTAM ; mais, sur Q1 2009, le prix TRTAM étant nettement supérieur au prix EF, nous sommes gagnants (il y a entre 5 et 15 €/MWh d‘écart entre le prix TRTAM hiver et le prix du contrat EF annualisé). Le seul risque est que nous devions rembourser le « trop perçu ». Dans ce cas encore, il faut continuer à sourcer de manière « traditionnelle » c’est à dire dès qu’un KAM signe un contrat.
Dans les 2 cas de figure, la stratégie de sourcing revient aux conditions normales de gestion du risque avec sourcing à l’engagement client.
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