Réunion du 1er avril 2011 - Paris
Haya Energy Solutions 




Participants :
· Marc Loisel – Sorégies
· Elodie Ribardière Le May – Sorégies
· Antonio Haya - HES
· Frédéric Vigier  - HES



Date MoM : 5 avril 2011
Rédigé par F. Vigier


Points principaux
· Concernant le calendrier des procédures, Sorégies précise que la prochaine audience au TC est prévue le 4 mai 2011. La décision de poursuivre la procédure au TA devra être prise dans les 2 mois suivant la réception de la décision de la cour d’appel de Bordeaux.
· Sorégies précise également que son objectif en termes financiers est de recevoir €15m de la vente des titres Séolis, nets des commissions d’intermédiation.
· Présentation par HES du document de support « Approche tactique de la négociation avec Séolis/SIEDS».
· Les points juridiques (possibilité de détention d’un an des titres en autocontrôle par une SAEML, possibilités de portage des titres par une sous-filiale de Séolis, nécessité de signer un accord de confidentialité avec Séolis / se limiter à des communications entre avocats…) doivent être analysés par les conseils de Sorégies.
· Le timing de la négociation devra être court, sur la base des arguments suivants :
· Le délai maximal de deux mois dont dispose Sorégies pour se pourvoir en cassation ;
· Le prix offert vaut pour une transaction à fin juin. Si dépassement, la rémunération des capitaux investis sera mécaniquement plus importante ;
· Les échéances importantes du secteur (ARENH…) imposent d’être prêts, et donc de commencer le processus, le plus tôt possible.
· L’idéal est de viser les assemblées syndicales de la Vienne et des Deux-Sèvres prévues en Juin afin d’autoriser la cession (respectivement l’achat) de la participation.
· Sorégies précise sa position sur les points de discussion / Négociation suivants :
· Fusion : la fusion reste une idée intéressante du point de vue industriel, mais elle est compliquée et ne pourra être examinée qu’une fois la sortie de crise, matérialisée par la cession de la participation dans Séolis et l’arrêt des procédures judiciaires, effectuée ;
· Croisement des participations : oui, mais à la valeur vénale des sociétés ;
· Arrêt des procédures judiciaires : Ceci n’est concevable qu’une fois la cession effective (c.a.d. paiement reçu).
· Clause de rétrocession : peut être abandonnée au cours de la négociation, mais en contrepartie d’une négociation moins importante sur le prix.

Prochaines étapes
· Réunion avec M. Dutruc – Séolis pour présentation de l’offre Sorégies.
· [bookmark: _GoBack]Sorégies doit approfondir avec son conseil les aspects juridiques liés au statut de Séolis et son impact sur la faisabilité de la transaction proposée.
