Haya Energy Solutions 
Project Alice
Rapport de Situation a 10/5/2011

Apres la décision du TA de Bordeaux, Sieds pense que Sorégies est en position de faiblesse comme actionnaire minoritaire dépourvu de pacte d’actionnaires. L’offre d’acquisition de la part de 15% à 13.5 M€, valeur inferieur à la proposition précédente (13.8M€), montre bien que Sieds comprends que Sorégies va avoir des difficultés pour sortir de la situation actuelle.
La stratégie de Sorégies passe nécessairement pour montrer que la vente a un tiers est possible (et certainement plus rentable que l’offre de Sorégies), mais qu’il s’agit d’un procès très long durant le quel Sorégies va surveiller de façon très étroite la gestion de l’entreprise et les évolutions que éventuellement pourraient avoir un impacte en la valeur de la participation

1. Position de Sorégies face à la réponse de Séolis/Sieds pour acquisition de 15%
· L’offre proposée par Séolis (13.5 M€) ne réponde pas aux attentes de Sorégies.
· Le fait d’avoir proposé un montant inferieur à leur offre précédent montre bien que Séolis/Sieds se sent gagnant après l’arrêt du tribunal Administrative de Bordeaux.
· Une offre aussi bas (inferieur à la valeur des fonds propres[footnoteRef:1]) permettre Sorégies de chercher une autre solution pour la cession du 15% de Séolis. Politiquement il est justifié la vente à un tiers [1:  HES : à vérifier] 

· Réponse de Sorégies a Séolis/Sieds
i.  confirmation du souhait de sortie de Séolis
ii.  vente à un tiers[footnoteRef:2] en cas que Sieds n’améliore pas leur offre (Sorégies maintient son offre à Sieds[footnoteRef:3]), [2:  HES : prépare un planning de procès de vente a un tiers (spécial focus en l’agrément)]  [3:  HES : Le temps que l’offre reste valable doit être analysé soigneusement du point de vu légal, commercial et politique. Développer un Planning immédiat.] 

iii. Renforcement des mesures pour veiller que la valeur de son participation en Séolis ne perde pas de la valeur durant le procès de vente[footnoteRef:4], et [4:  Sorégies/ Conseil juridique Sorégies : Analyse des droits de Sorégies comme actionnaire dépourvu de pacte d’actionnaires (support Statuts de la société et droit de commerce). Focus Spécial en procès immédiats :
Ampliation de capital de Séolis
Cession ou Ampliation de capital de Gérédis
 Traitement de conventions réglementées] 

iv. les procédures légales, recours en  cassation T. Administratif  et procédures tribunal de Commerces  seront poursuivies[footnoteRef:5] [5:  Sorégies/ Conseil juridique Sorégies : analyse de l’arrêt du TA de Bordeaux et l’appel en cassation] 


2. Prochaines étapes
· Niveau Légal :
· Evaluation arrêt tribunal Administratif de Bordeaux. Analyses de recours en cassation
· Analyse, décision et déploiement d’un plan d’action pour garantir le maintien de la valeur de la participation en Séolis
· Niveau Commercial :
· Présenter à M. Dutruc la réponse de Sorégies a l’offre de Séolis
· Commencer à préparer la vente a un tiers
· Niveau Politique
· Analyse d’un plan d’action à niveau politique.
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