Proposition de prestation pour Vitogas España

Chers Olivier et Manuel
Après les différentes discussions que nous avons eues sur le positionnement de Vitogas comme fournisseur de référence d’Endesa Gas, veuillez trouver ci-dessous ma proposition de prestation.
La mission, que nous pourrons intituler « Définition et accompagnement de Vitogas España pour devenir fournisseur GPL de référence de Endesa Gas », se développera en deux phases, une première de confection de la proposition et une deuxième d’appui à la négociation proprement dite. 

Phase 1 : Définition de l’offre
Prestations :
· Définition de l’offre de valeur (à confectionner avec les équipes de Vitogas España)
· Contacts avec Endesa, déplacements à Madrid et/ou Saragosse
· Eventuels contacts avec Goldman Sachs (seulement si dans le cadre de la mission nous le considérons d’intérêt), déplacement à Londres
Dérivable : l’offre 
La mission se déroulera entre le 1er mai et le 30 de juin  2011
Rétribution de la prestation : La phase 1 sera facturée en forfait de 5 jours FTE

Phase 2 (seulement dans le cas où la mission 1 se concrétise dans une négociation): Négociation
Prestations :
· Appui dans les négociations (qui seront menées par les équipes de Vitogas)
· Eventuels contacts avec Endesa Gas et/ou Goldman Sachs
Dérivable : n/a
La mission se déroulera à partir de la fin de la phase 1 et jusqu’à la fin de la négociation.
Rétribution de la prestation : La phase 2 sera facturée en forfait de 2 jours FTE 

L’entreprise responsable de la prestation sera Haya Energy Solutions (HES), mon entreprise de consulting. La prestation sera entièrement fournie par moi, par conséquent le tarif par jour FTE est de 5.000 €. Dans ce cas et pour être une première prestation a Vitogas, il est convenu une remise de 20%. Les prestations seront facturées :
· Prix forfaitaire phase 1 : 5j x 5.000 FTE/j x 80% = 20.000 €
· Prix forfaitaire phase 2 : 2j x 5.000 FTE/j x 80% =  8.000 €
